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Varför är detta relevant för mig?

• Du som rådgivare har stor inverkan på vilken strategi som väljs

• Det är viktigt att du har tillräcklig kunskap för att ge rätt råd

• Patent är dyrt, och kan verkligen ställa till det om man gör fel

• De största fällorna kan dock undvikas med några enkla tips



Varumärken Copyright
Företags-

hemligheter
Patent

DatabasskyddDesignskydd

Vad är IP?

“Skydd för en idé”



Vad är ett patent?

• Patent = du avslöjar din uppfinning för världen

• Patent = du får en ensamrätt i tjugo år

• Syftet med systemet är att driva utvecklingen framåt

• Patent måste dock sökas medan uppfinningen är hemlig



Vad ger ett patent?

• Patent = möjlighet att i domstol stämma för patentintrång

• Ofta värdelöst om du inte är beredd att driva process i domstol!



Andra skäl att söka patent

• Patent = företagets värde ökar

• Patent = finansiering

• Patent = skydd när uppfinningen måste avslöjas



Nackdelar med patent

• Patent = patentansökan publiceras efter 18 månader

• Patent kostar mycket pengar – under 18 månader minst 150.000

• Total kostnad över 20 år för patent i typiska länder -> 1 miljon



Tidslinje för patent
12 

mån
30 

mån
18 

mån

Ansökan
inlämnad

PCT 
inlämnad

Ansökan
publiceras

Nationell
fullföljd

• Publicering långt före nationell fullföljd

• Om man inte fullföljer har man gett bort uppfinningen!

• Viktigt att fundera över detta innan man söker patent

• Ansökan kan omarbetas vid 12-månadersinlämningen



Kostnader för patent

• Första patentansökan kostar normalt minst 100.000

• PCT-ansökan kostar normalt minst 60.000 (mer om omarbetning krävs)

• Nationell fullföljd kostar normalt minst 200.000 totalt

• Processning till patent kostar normalt minst 500.000 totalt



Går det att göra detta billigare?

• Man kan skriva den första ansökan själv (vi kan skicka instruktioner)

• Risk för att prioritet inte håller, men kan vara bättre än att inte söka patent alls

• Extra viktigt att utvärdera business case inom prioritetsåret

• Om business case är bra – anlita konsult för ”riktig” patentansökan

• Om business case är dåligt – dra tillbaka innan publicering



Är det alltid bra med finansiering?

• Pengar till den första patentansökan kan “lura in” folk i systemet!

• Efter inlämnad ansökan har man bara ett år på sig att utvärdera!

• Om business case inte håller – dra tillbaka innan publicering!

• Ansökan kan lämnas in igen så länge uppfinningen hålls hemlig



Pröva och ompröva

• Gör ett business case innan första patentansökan

• Gör ett nytt business case innan PCT-ansökan (12 månader)

• Gör ett nytt business case i god tid innan publicering (18 månader)

• Om business case är dåligt – dra tillbaka innan publicering!



Alternativ till patent

• Patent måste sökas innan uppfinningen blir offentlig

• Är det möjligt att i stället hålla uppfinningen hemlig?

• Så länge uppfinningen hemlighålls kan patent sökas senare

• Specifika sekretessavtal, option på samarbetsavtal



FRÅGOR?



Key take-aways

• Patent är inte lösningen på allt!

• Gör business case innan patentering, och ompröva med tiden

• Använd prioritetsåret för att testa idén och skaffa finansiering

• Utvärdera om ansökan ska dras tillbaka innan publicering

• Om ansökan ska användas i domstol måste den vara genomarbetad!



TACK!

malin.keijser@barkerbrettell.se
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